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B2B LEADS GENERIEREN WAR NOCH
NIE EINFACHER!

Auf Basis erprobter Analysen wurde ein Modell
entwickelt, um unter mehr als 3.4 Millionen
deutschsprachigen Firmen-

Webseiten |hre Zielgruppen und Themen zu
identifizieren.

Sie definieren Themenbereiche, fir die Sie
qualifizierte Leads erhalten mochten. Ein Data Mining
Algorithmus identifiziert die Eigenschaften, die Ihre
Bestandskunden in der AuBendarstellung auf der
Webseite gemeinsam haben und von Nicht-Kunden
unterscheidet.

Add ONs

® Outbound-Service zur Lead-Qualifizierung
& Direkte Umsetzung von Vertriebs-Kampagnen

® Up-/ Cross-Selling Moglichkeiten

Highlights auf einen Blick

Q000000

Nutzung groler, frei verfligbarer
Informationsmengen

Hochaktuelle Datenbasis

Geringe Anforderungen an eigene
Bestandsdaten

Schnelle Umsetzung sichert schnelle
Vertriebsergebnisse

Bewahrte, vortrainierte Kl liefert hohe
Analysequalitat

Identifikation von Kundensegmenten

Zuordnung von Segmenten zu
konkreten Themen
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